Reseller Magazine

Jediny B2B &asopis pro prodejce IT a CE v Cechach a na Slovensku

Vychazi mesicneé v nakladu 10 500 ks
Naklad auditovan u ABC CR

Co je Reseller Magazine?

e B2B &asopis pro prodejce, vyrobce a distributory v Ceské a Slovenské republice. =8
o Casopis s argumenty, jak |épe prodavat a jak vice vydélat.

Pfin&Si rozhovory se zajimavymi lidmi — vyrobci, distributory, ale také napf. CIO u
koncovych zakaznika.

Informuje o novinkach, zajimavych vyrobcich, seznamuje s technologiemi. -
Poskytuje uzite€né informace z oblasti prava a marketingové navody.

Casto obsahuje i dealerské ceny — za kolik prodejce zboZi nakoupi u distributorg. 3

Je distribuovan na z&kladé registrovaného pfedplatného — kontrola opravnénosti. e e
Je to pilotni produkt, na ktery navazuji specializované produkty Edice RESELLER:  ga&—
- Reseller Magazine OnLine, Reseller Forum, Reseller TOPseller a dalsi. 1

Zakladni fakta
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Vychazi: meésicné — zpravidla 1. stfeda v mésici
Naklad: 10 500 ks

Cilova skupina:  prodejce, vyrobce, distributor

Format: 225 x 300 mm

Rozsah: 68 stran + tematické pfilohy

Ceny - zakladni format

Pozice Rozmér Cena
1/1 Celostrana 225 x 300 mm 85 000 K&
Obalka uvnitf (Il. a ll.) — cely naklad 225 x 300 mm 110 000 K¢
Obélka uvnitr (Il. a Ill.) — pouze CR 225 x 300 mm 75 000 K¢
Obalka vnutorna (Il. a Ill.) — iba SR 225 x 300 mm 1 500 EUR
Zadni obalka (IV.) 225 x 300 mm 120 000 K&
Zadni obalka (IV.) — pouze CR 225 x 300 mm 90 000 K¢
Zadna obalka (IV.) — iba SR 225 x 300 mm 2000 EUR
Vklad do &asopisu — cely naklad nebo CR, SR do20g 6 K&/ ks FEERTIT ey
Vkiad do &asopisu — vybér z databaze do20g 8KE /ks ;. D 1 ,| , D 11
1/3 strany na vysku 75 x 300 mm 40 000 K& . il
1/2 strany na Sitku 225 x 150 mm 50 000 K&

www.reselleronline.cz
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Cilova skupina

Odhady velikosti trhu IT z hlediska poctu subjektl (pravnickych i fyzickych), které se
zabyvaji aktivnim prodejem produktt (IT tvoii nedilnou soucast jejich nabidky) hovoii o
cca 7 000 subjektt v Ceské republice a 4 000 subjektd na Slovensku.

Charakteristika aneb kdo je kdo
e Prodejce ITaCE - firma zabyvajici se prodejem produktl ¢i sluzeb koncovému uzivateli
(spotiebiteli). Prodejce vlastni &i provozuje ,kamennou prodejnu®, pfipadné e-shop, at’ uz
jako hlavni nastroj prodeje, nebo jako doplnék svych aktivit. Prodejci se odborné rozdéluji do
nékolika podkategorii:
¢ Klasicky prodejce — prodejna, e-shop, regionalni zasah, zékladni Uroven servisu a sluzeb,
— ¢asto oznacovan jako SMB prodejce.
¢ Value Added Reseller — prodejce s pfidanou hodnotou, prodava nejen produkty, ale vaze k nim
urditou hodnotu a Uroven dalSich sluzeb, které vétSinou nasobné
prevySuji hodnotu zbozi,
— v zakazkach €asto figuruje jako subdodavatel urcité ¢asti feSeni.
e Systémovy integrator - firma zabyvajici se realizaci vétSich zakazek, kde vétSinou plsobi
prave jako integrator, ktery zajiStuje dodavku projektu na kli¢, pficemz
Casto Fesi urcitou ¢ast projektu subdodavatelsky.

¢ Prodejna elektro — obchod provozovany v prodejné s $ir§im sortimentem, nez je klasické
IT, typicky se jedna o prodejny v mensich méstech.
e Retézce — prodejny specializujici se na prodej IT a CE, vystupujici pod
spolecnym nazvem, logem, jejich aktivity jsou centralné fizené.
¢ Vyrobce — firma zabyvajici se vyrobou — v pfipadé softwaru vyvojem — produktd,

které na trhu prodava bud pfimo (tzv. pfimy prodej) nebo prostfednictvim distribu¢ni prodejni
sité (tzv. nepfimy prodej). Do této kategorie patfi zejména pobocky, kanceléfe a zastoupeni
zahrani€nich znacek.

¢ Distributor — firma prodavajici produkty k dalSimu prodeji. Ne vzdy je tento model
aplikovan na vSechny produkty v jejich nabidce, ale tvoFi velkou ¢ast obchodnich aktivit.
NerozliSujeme povahu produktu, tedy zda se jedna o vysokoobratkovou distribuci (broadline
nebo volume), nebo distribuci s pfidanou hodnotou (VAD).

Celkovy pocet kontakta typu a zemeé Celkovy pocet firem dle typu a zemé

CR SR dal$i celkem CR SR dalsi celkem
prodejce 6 264 1714 0 7978 prodejce 4 024 1373 0 5397
distributor 329 70 3 402 distributor 85 22 3 110
vyrobce 1043 69 16 1128 vyrobce 427 37 15 479
ostatni 468 5 0 473 ostatni 352 5 0 357
cekem 8104 1858 19 9 981 celkem 4 888 1437 18 6 343

Pokud mate zajem porovnat nasi databazi napriklad se seznamem firem z Vaseho ;
partnerského programu, bez problému zajistime. U vSech prodejci mame k dispozici IC a
u ¢eskych i DIC, tudiz porovnani je velice snadné.

Veskeré nase kontakty vznikly legalni cestou, ¢asto ve spolupraci s distributory a vyrobci. KaZdy kontakt
prosel registracnim portalem, kde byly ovéreny jeho tdaje a byla provedena kontrola ,,opravnénosti*.

Rekli o Reseller Magazine

Jde pro nas o vitany zplsob efektivniho Prezentace v Reseller Magazinu nam
komunikacniho kanalu a prezentace umoznuje dostat aktualni informace spravnym
spolecnosti cilové skupiné. Nasi prioritou je, zacilenim k nademu prodejnimu kanalu,

aby partnefi méli moZnost Fujitsu poznat, cilové skupiné drobnych prodejct. Reseller
pochopit a pFesvédcit se, ze jsme Magazine toto pokryti ma, proto je skrze vas
technologicky Spi¢kova, Uspésna a ke oslovujeme.

spolupraci vstficna spolecnost.

L. N Petr Kheil, Hewlett-Packard
Lubomir Stefek, Fujitsu
Reseller Magazine je pro nas zajimavy z
pohledu osloveni jasné cilové skupiny
dealerl, kterd nas zajima. Reseller Magazine

je v tomto ohledu vynikajici médium.
Petr Havlik. IBM Tomas Cigler, Tech Data Distribution
)

Této prilezitosti si vazime, protoze se
snazime objektivné informovat obchodni
partnery, ktefi pracuji s koncovymi
zakazniky.

www.reselleronline.cz

denné aktualne na www.reselleronline.cz




Terminy vydani

Cislo
vydani

Hlavni téma — Kulaty stiil
DalSi témata (planovand)

datum
vydani

uzavérka

objednavek

uzavérka
podkladii

RM 1-2011

EAS (ERP, CRM)

SW Back Office

Business Intelligence pro SMB
Storage pro SMB

13. 1. 2012

7.12.2011

13.12. 2011

RM 2-2011

Servery pro SMB

UPS, pfepétové ochrany,
ochrana dat
Bezpecnostni software

8.2.2012

11.1.2012

18.1.2012

RM 3-2011

PC, NB, tablet PQ
Stav distribuce v CR a SR (2011)
Tiskova multifunkéni zarizeni

1.3.2012

2.2.2012

9.2.2012

RM 4-2011

Zalohovani a zachrana dat
Unified Communications
Virtualizace

4. 4.2012

7.3.2012

14. 3.2012

RM 5-2011

Datova centra, cloud
Servery pro SMB
Velkoplo$né tiskarny
CAD

2.5.2012

4.4.2012

11.4.2012

RM 6-2011

Spotiebni material
Sprava systému
Fotoaparaty, videokamery,
pamétova média

1.6.2012

2.5.2012

11.5.2012

RM 7/8-2011

Bezpecnost
Networking
Kabelaze, rozvadéce

18.7.2012

20. 6. 2012

27.6.2012

RM 9-2011

Tiskarny, tiskova reseni
Stav distribuce (H1-2012)
Profesionalni i domaci tiskarny

5.9.2012

8.8.2012

15. 8.2012

RM 10-2011

Storage pro SMB
Ucetni a mzdové systémy, ERP
Softwarové piratstvi, SW audit

3.10. 2012

5.9.2012

12.9.2012

RM 11-2011

PC/NB/tablet PC

Datové sluzby operatord
Bezpecénostni hardware, firewally,
antispam

1.11.2012

3.10. 2012

10. 10. 2012

RM 12-2011

Trendy v IT pro 2013+
Bezdratové prenosy

Wi-Fi, Wireless Display
Monitory, televizory, projektory

5.12.2012

7.11.2012

14.11. 2012

Adresa vydavatelstvi
DCD Publishing, Lublariska 21, 120 00 Praha 2, Tel.: +420 224 936 895, fax: +420 224 936 908

Séfredaktor
Richard Voigts

Obchod

obchodni oddéleni
Alexandra Kubova
Lenka Hortvikova

Magdaléna Cupkovéa

Inzertni podklady
Tomas BrejSa

voigts@dcd.cz

obchod@dcd.cz
kubova@dcd.cz
hortvikova@dcd.cz

cupkova@dcd.cz

brejsa@dcd.cz

www.reselleronline.cz

+420 606 761 826

+420 224 936 895
+420 606 761 823
+420 602 275 955
+420 602 555 899

+420 602 104 279
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